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Анотація. В основі ісламської економічної 

доктрини лежать релігійні заборони, які 

власне і визначають специфіку форм іслам-

ських фінансових відносин та інструменти 

їх реалізації. Доктринальними заборонами є 

ріба, гарар, мейсір, харам. Згідно вимог іс-

ламської юриспруденції можна змоделювати 

три типи економічних транзакцій, у двох з 

яких, згідно ісламської економічної доктри-

ни, виникає ріба. Гарар є другим важливим 

елементом в системі заборон, які визнача-

ють специфіку ісламської економічної докт-

рини. Для визначення наявності в тій чи ін-

шій угоді гарар, має бути не просто неви-

значеність, а невідомість. Майсір повністю 

відкидається ісламом, під яким розуміють 

дохід, якій є не результатом вкладання ка-

піталу або праці, а що утворився в наслідок 

якоїсь випадковості. Категорія харам опе-

рує двома поняттями – позитивне («дозво-

лене», халяль) та негативне («заборонене», 

харам). Ісламська економічна доктрина ви-

значає принципи, методи, форми та інстру-

менти ведення економічної діяльності відпо-

відно до релігійної етики, а ісламські фінан-

си – спосіб  реалізації фінансових відносин з 

метою отримання саме халяльного прибут-

ку. 

Ключові слова: ісламська економічна до-

ктрина, ісламські фінанси, релігійна етика, 

ісламські економічні заборони, ріба, гарар, 

мейсір, харам. 

Аннотация. В основе исламской экономи-

ческой доктрины лежат религиозные за-

преты, которые и определяют специфику 

форм исламских финансовых отношений и 

инструменты их реализации. Доктриналь-

ными запретами являются риба, гарар, мей-

сир, харам. Согласно требованиям исламс-

кой юриспруденции, можно смоделировать 

три типа экономических транзакций, в двух 

из которых возникает риба. Гарар является 

вторым важным элементом в системе за-

претов, определяющих специфику исламской 

экономической доктрины. Для определения 

наличия в той или иной сделке гарар должна 

быть не просто неопределенность, а неизве-

стность. Майсир полностью исключается 

исламом, под которым понимают доход, не 

как результат вложения капитала или тру-

да, а образовавшийся вследствие какой-то 

случайности. Категория харам оперирует 

двумя понятиями – положительное («раз-

решенное», халяль) и отрицательное («за-

претное», харам). Исламская экономическая 

доктрина определяет принципы, методы, 

формы и инструменты ведения экономичес-

кой деятельности в соответствии с религи-

озной этикой, а исламские финансы – способ 

реализации финансовых отношений с целью 

получения именно халяльной прибыли. 

Ключевые слова: исламская экономичес-

кая доктрина, исламские финансы, религиоз-

ная этика, исламские экономические запре-

ты, риба, гарар, мейсир, харам. 
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Постановка проблеми. З другої 

половини XX століття в багатьох му-

сульманських країнах почався процес 

реісламізаціїї суспільства (так зване 

«ісламське відродження», або англ. 

Islamic revival). 

Значною мірою цей процес було 

обумовлено розчаруванням світськи-

ми національними державами і проза-

хідними правлячими елітами, які до-

мінували в мусульманському світі 

протягом попередніх десятиліть і які 

все частіше виявляли ознаки автори-

тарних, неефективних політичних сис-

тем, з відсутньою культурною автен-

тичністю. Це була також реакція про-

ти західного впливу та західних цін-

ностей, таких як індивідуалізм, спо-

живацтво, рівність прав жінок, сексуа-

льна свобода, які розглядалися як під-

рив ісламських цінностей та ідентич-

ності. Економічні та демографічні фа-

ктори, такі як відсталий економічний 

розвиток, зростання нерівності в до-

ходах та зниження соціальної мобіль-

ності, розрив між очікуваннями та ре-

альністю, зростання освіченої молоді з 

очікуванням кращих соціальних ліфтів 

та урбанізація в мусульманському сві-

ті також відігравали важливу роль. 

У свою чергу, «ісламське відро-

дження» обумовило виникнення та 

інституціалізацію нових форм соціа-

льно-економічних відносин на базі іс-

ламської економічної доктрини – іс-

ламських фінансів, які реалізуються за 

допомогою специфічних організацій-

них форм бізнесу або специфічних 

структурованих фінансових продук-

тів/інструментів. На сьогодні індустрія 

ісламських фінансів є об’єктивним 

явищем та складовим елементом гло-

бальної фінансової системи, а для де-

яких мусульманських країн, таких як, 

наприклад, Бахрейн, Ємен, Іран, Ка-

тар, Малайзія, Саудівська Аравія, Су-

дан цей тип фінансових відносин має 

системну важливість, охоплюючи від 

25 до 40 % місцевого фінансового сек-

тору. 

В основі ісламської економічної до-

ктрини лежать певні релігійні заборо-

ни, які власне і визначають специфіку 

форм ісламських фінансових відносин 

та інструменти їх реалізації. Отже, си-

стематизація та аналіз ключових забо-

рон дозволять краще розуміти саму 

ісламську економічну доктрину в кон-

тексті певних економічних категорії – 

додана вартість, прирощення капіталу 

у часі, ризик, невизначеність, спеку-

ляція, що є важливою умовою для по-

дальшого дослідження наукової про-

блематики її розвитку. 

Аналіз останніх досліджень і пуб-

лікацій. Сучасна економічна думка 

дослідження ісламської економічної 

доктрини представлена численними 

публікаціями ісламських економістів 

та юристів, які розглядають це явище 

передусім з точки зору обґрунтування 

переваг провадження релігійної етики 

в сферу економіки, обґрунтування діє-

вості ісламських економічних концеп-

тів в контексті формування умов для 

більш справедливого розподілу націо-

нального багатства, подолання біднос-

ті, зменшення випадків спекуляційної, 

експлуатаційної та не чесної поведін-

ки економічних агентів. 

Серед вітчизняних дослідників да-

ної проблематики можна відмітити 

праці О.М. Мозгового, О.В. Субочева 

[1], щодо аналізу сутності доктрини 

ісламських фінансів; публікації 

О.М. Юркевич, В.П. Залізнюк, щодо 

дослідження історичних передумов 

виникнення ісламських фінансів [2] та 

чинників еволюції ісламської еконо-

мічної доктрини [3], роботи В.В. Кор-
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нєєва [4] та С.І. Лихолета [5] щодо 

особливостей розвитку ісламської фі-

нансової моделі та принципів струк-

турування її фінансових інструментів. 

Ця робота продовжує низку зазначе-

них публікацій, зосереджуючи увагу 

саме на аналізі економічного змісту 

ключових заборон в ісламській еконо-

мічній доктрині. 

Виокремлення невирішених ра-

ніше частин загальної проблеми. 
Джерелами теорії та методології іс-

ламської юриспруденції на якій власне 

і ґрунтується ісламська економічна 

доктрина є догматичні принципи релі-

гійно-етичного підходу, в контексті 

дозволеного (благодія) та не дозволе-

ного (гріх). Таким чином, переважна 

більшість праць, які присвячено іс-

ламським заборонам в сфері економі-

чної діяльності зроблено в рамках об-

ґрунтування доцільності їх існування 

не тільки в контексті релігійно-

етичних настанов, але і з точки зору 

суспільної вигоди. Проте, на нашу ду-

мку, дослідження ключових заборон 

ісламської економічної доктрини в 

контексті їх економічного змісту до-

зволить більш точно визначити функ-

ціональні рамки їх застосування для 

структурування та моделювання реле-

вантних ісламських контрактних форм 

при організації комерційної діяльності 

в парадигмі ісламської юриспруденції. 

Мета статті. В основі ісламської 

економічної доктрини лежать певні 

заборони, які власне кажучи, і визна-

чають специфіку її функціонування. 

Основними з цих заборон є: ріба (по-

зиковий відсоток), гарар (зайвий ризик 

та невизначеність), мейсір (азартна 

поведінка/спекуляція), харам (заборо-

на ведення певних видів бізнесу). Ме-

тою даної статті, за допомогою мето-

дів систематизації та узагальнення, є 

дослідження ключових заборон іслам-

ської економічної доктрини в контекс-

ті їх економічного змісту. Відповідно, 

об’єктом дослідження є процеси роз-

витку ісламської економічної системи 

в умовах глобалізації. Предметом дос-

лідження є концептуально-методо-

логічні принципи ісламської релігій-

ної етики та її вплив на формування 

базових засад ісламської економічної 

доктрини. 

Виклад основного матеріалу. Іс-

ламська економічна доктрина виникла 

в середині VII ст. і повністю ґрунту-

ється на релігійній етиці ісламу. Друга 

хвиля розвитку специфічних та влас-

тивих мусульманським країнам орга-

нізаційних форм бізнесу та структуро-

ваних фінансових продуктів / інстру-

ментів почалась приблизно з другої 

половини XX століття, з початком 

процесу реісламізаціїї в багатьох краї-

нах Близького Сходу. Доктринальни-

ми заборонами є ріба, гарар, мейсір, 

харам. 

Ріба. Слово «ріба» (в бук. перекладі 

з арабського – «прирощення»), вжива-

лося арабами ще до ісламу для позна-

чення поняття «збільшення». Сьогодні 

слово має значення лихварства та по-

зичкового відсотку, позначає додатко-

ве/надлишкове зростання/збільшення і 

є основним з усіх елементів ісламсь-

ких фінансів. У класичній ісламській 

юриспруденції визначенням ріба є 

«надлишкова вартість за відсутністю 

невід’ємної частини що забезпечує 

утворення цієї вартості» [6]. 

Ріба в угоді, як правило, класифіку-

ється за двома основними характерис-

тиками: ріба ал-насі’а (Ribā al-Nasīah) 

та ріба ал-фадл (Ribā al-Fadhl). Ріба ал-

насі’а відбувається при відтерміну-

ванні розрахунку в часі і може означа-

ти надбавку до основної суми боргу, 
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яка виплачується в обмін на відстроч-

ку платежу. Цей вид ріба присутній у 

кредитному договорі і означає будь-

яку надбавку до основної суми боргу, 

що отримується позикодавцем в якості 

однієї з умов надання коштів в борг на 

певний термін. Ріба ал-фадл відбува-

ється при продажі з надлишком або 

надлишком, що стягується при обміні 

певного товару. Цей вид ріба має міс-

це при бартерному обміні партії одно-

го і того ж товару на іншу, більш ни-

зької якості або в нерівній пропорції 

[7, 8, 9]. В наші дні набула поширення 

інша, більш проста класифікація ріба: 

позичкова ріба – ал-дуйун (Riba al-

Duyun) і торговельна ріба – ал-буйу’ 

(Riba Buyu’). Позичкова ріба включає 

в себе дві форми ріба ал-насі’а. До то-

рговельної ріба відносяться як ріба ан-

насі’а, так і ріба ал-фадл (табл. 1). 

 

Таблиця 1 

Види Ріба та її застосування. 

Типи ріба Визначення 
Підтипи 

ріба 
Визначення 

Позичкова ріба складається з 

двох форм ріба ал-насі’а 

Ріба ал-

кур’ан 

Ріба aл-

джахілі’a 

Ріба ал-дуйун 

(позичкова) 

Приріст понад 

основної суми, 

грошей (або 

інших грошових 

цінностей) по-

зичених в гро-

шовій або нату-

ральній формі 

Ріба ал-

насі’а 

Відбувається при 

відтермінуванні 

розрахунку в часі 

(extension of time, 

delay) 

Лихварський 

кредит, зга-

даний у Ко-

рані, є фор-

мою Ріба-ал-

Кур’ан 

Збільшення 

грошей внаслі-

док стягування 

з позичальника 

за несвоєчасне 

погашення або 

неповернення 

фінансової по-

зики 

 

Ріба ал-буйу’ 

(торгівельна) 

Відбувається в 

торгових та бір-

жових операці-

ях, в яких існує 

нерівноцінний 

обмін певними 

товарами одна-

кового типу 

Ріба ал-

фадл 

Відбувається при 

продажі з надли-

шком або надли-

шком, що стягу-

ється при обміні 

певного товару 

(surplus in ex-

change) 

Через неоднакову кількість / 

обсяг 

Ріба ал-

насі’а 

Відбувається при 

відтермінуванні в 

часі обміну зу-

стрічними ціннос-

тями (extension of 

time, delay) 

Завдяки продовженню строку 

поставки товару 

Джерело: складено автором за даними [7, 8, 9]. 
 

При цьому, в ісламській економіч-

ній доктрині існує важливе правило 

для ідентифікації ріба при створенні 

доданої вартості. Це стосується, як 

заборони відтермінування розрахунку 

в часі (extension of time, delay), так й 

заборони обміну з надлишком (surplus 

in exchange). Дане правило розповсю-

джуються тільки на ті економічні тра-

нзакції, в яких присутні еквівалентні, 

за своєю економічною природою, пре-

дмети (активи) такої угоди, напри-

клад: Т ↔ ТΔ (товар – товар) або Г ↔ 

ГΔ (гроші – гроші). За умов викорис-

тання грошей в якості засобу опосере-

дкування будь-якої товарної економі-
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чної транзакції (функція грошей як 

засіб обігу), тобто: Г ↔ ТΔ (гроші – 

товар), дані заборони у вигляді ріба не 

виникають. 

Філософські корені цього правила, 

яке з часом увійшло у всі Авраамічні 

релігії на ранніх етапах їх розвитку, 

безпосередньо пов’язані з думками 

філософів стародавнього світу, перш 

за все, Ксенофонтом, Платоном, Арис-

тотелем. Вони вважали, що єдине при-

значення грошей, це – опосередкову-

вати торгівлю (як засіб обміну без 

внутрішньої вартості), тому створення 

багатства з обігу самих грошей (нада-

вати їх у борг) не є продуктивною дія-

льністю, а отже й не може бути схва-

лено суспільством. 

Таким чином, з огляду на таблицю 

1, можна змоделювати три типи еко-

номічних транзакцій, у двох з яких, 

згідно ісламської економічної доктри-

ни, виникає ріба (табл. 2). 

  

Таблиця 2 

Виникнення ріба в угоді, згідно ісламської економічної доктрини. 
І тип ІІ тип ріба ІІІ тип ріба 

(1.1) Т ↔ Г 

(товар ↔ гроші) 

(2.1) Г ↔ Г 

(гроші ↔ гроші) 

(3.1) Г
1
 ↔ Г

2
 

(гроші ↔ інші гроші) 

час маржа час маржа час маржа 

дозволено дозволено заборонено заборонено заборонено дозволено 

  

(2.2) Т ↔ Т 

(товар ↔ товар) 

(3.2) Т
1
 ↔ Т

2
 

(товар ↔ інший товар) 

час маржа час маржа 

заборонено заборонено заборонено дозволено 

Джерело: складено автором 
 

І тип: в угодах продажу товару за 

гроші (при звичайних грошових ро-

зрахунках) дозволяється, як націнка (у 

вигляді створення додаткової вар-

тості), так й відстрочка платежу за 

придбаний товар. При цьому вони 

узгоджується з ісламським правом і, з 

цієї точки зору, не є забороненими. 

ІІ тип: в угодах, предметом яких є 

обмін однорідними активами, напри-

клад, гроші ↔ гроші, або товар ↔ то-

вар, виникає ріба, як в частині 

націнки, так й відстрочки платежів. 

Отже, з точки зору ісламського права, 

вони є забороненими. 

ІІІ тип: в угодах, предметом яких є 

обмін не однорідними активами, 

наприклад, гроші ↔ інші гроші (інші 

валюти), або товар ↔ інший товар, 

дозволяється включати додану 

вартість, проте забороняється відте-

рмінування їх виконання/закриття. 

Тобто, з точки зору ісламського права, 

таки угоди не є ріба лише на умовах 

виконання «спот». Проблема заборони 

лихварства є ключовою для розуміння 

сутності ісламської економічної док-

трини. І хоча всі три авраамістичні 

релігії (іудаїзм, християнство та іслам) 

протягом свого існування, в тій чи 

іншій мірі, засуджували стягування і 

надання позичкового відсотка, однак 

лише мусульманське суспільство збе-

регло його послідовне неприйняття до 

сучасних часів. В той же час, гро-

мадські системи, в яких привалює 

іудаїзм або християнство, поетапно 

прийшли до фактичної легалізації ба-

гатьох операцій, які вважалися раніше 

лихварськими. 
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Сьогодні у світі у правовому полі 

переважної більшості розвинених 

країн термін «лихварство» законо-

давчо не визначається і не використо-

вується; розмір відсоткової ставки 

встановлюється залежно від умов що 

склалися на кредитному ринку, а по-

рядок сплати самих відсотків – на до-

говірної основі. Єдине що є предме-

том правового регулювання, це розмір 

відсоткової ставки яку кредитор має 

нараховувати боржнику після спливу 

строку позики на несплачену частину 

боргу. 

До таких країн, власне кажучи, 

належить Україна. По-перше, сплачу-

ваний боржником відсоток понад ос-

новної суми визначається, за своєю 

правовою природою, як винагорода за 

користування грошовими коштами 

протягом певного періоду (ст.536 Ци-

вільного кодексу України). По-друге, 

згідно Цивільного кодексу України 

(ст.536, ст.1048, ст.1054, ст.1056) роз-

мір і порядок одержання процентів 

встановлюються договором «залежно 

від кредитного ризику, наданого за-

безпечення, попиту і пропозицій, які 

склалися на кредитному ринку, строку 

користування кредитом, розміру 

облікової ставки та інших факторів, 

що діють на дату укладення договору» 

[10]. І нарешті, по-третє, вітчизняна 

судова практика (згідно Ч. 2 ст. 625 

Цивільного кодексу України) встанов-

лює, що «боржник, який прострочив 

виконання грошового зобов’язання, 

зобов’язаний сплатити суму боргу з 

урахуванням встановленого індексу 

інфляції за весь час прострочення, а 

також 3 % річних від простроченої 

суми, якщо інший розмір процентів не 

встановлений договором або законом» 

[10]. 

Однак, у світі також є країни, які на 

законодавчому рівні обмежують від-

соткову ставку кредитних угод. 

Наприклад, Кримінальний кодекс Ка-

нади обмежує її на рівні 60 % на рік, а 

відповідно до цивільного законодав-

ства Японії, максимальна відсоткова 

ставка становить від 15 % до 20 % на 

рік, залежно від основної суми боргу 

(більші суми мають нижчу межу доз-

воленої ставки) [11]. Проте, на нашу 

думку, законодавче обмеження роз-

міру кредитних ставок не вирішує 

проблеми доступу до фінансових ре-

сурсів або незахищеності прав пози-

чальників. 

У сучасному розумінні лихварське 

кредитування, яке пов’язано з надан-

ням споживчих позик за завищеними 

відсотковими ставками отримало на-

зву «хижацьке кредитування» (англ.: 

predatory lending, loan shark). Такий 

вид кредитування має жорсткі умови 

стягнення в разі неповернення кредиту 

і, як правило, діє поза межами закону 

(має кримінальний або напі-

вкримінальний характер). Позичаль-

никами є особи, які не мають змоги 

отримати офіційний кредит у фінан-

совій установі, в силу тих чи інших 

причин. Отже, розвиток фінансового 

сектору та спрощення доступу до 

фінансових послуг вразливих верств 

населення, на нашу думку, є більш 

ефективним шляхом вирішення про-

блеми існування лихварства, ніж вста-

новлення правових обмежень щодо 

регулювання відсоткових ставок на 

кредитному ринку. 

Гарар. Гарар є другим важливим 

елементом в системі заборон, які 

визначають специфіку ісламської еко-

номічної доктрини і у буквальному 

перекладі з арабського означає «не-

безпеку, ризик, невизначеність». У 

правовій площині, гагар означає «ро-
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бити щось наосліп, не маючи достат-

ніх знань», або «зважитися на ризико-

ваний вчинок, не оцінюючи наслідки». 

Метою цієї заборони є уникнення об-

ману та захист прав договірних сторін 

угоди, а також мінімізація суперечок 

та зменшення можливостей для вико-

ристання одного контрагента іншим з 

спричиненням економічних втрат [12]. 

В ісламській економічній доктрині, 

сформульованої на базі релігійно-

етичних принципів, значна увага при-

діляється поняттю «справедливість», 

яке в деяких випадках навіть переваж-

ає поняття «правова норма». 

Для ілюстрації ситуації з наявністю 

гарар, можна привести відому 

російську казку «Вершки и Корешки», 

яка окреслює поле для дискусії – що є 

більш важливим, «справедливість» чи 

«правова норма»? Згідно фабули цієї 

казки, одна з сторін договору (про 

розподіл врожаю) не володіла вичерп-

ною інформацією про предмет 

розподілу (вершки/корешки). Фор-

мально, угоди між сторонами були 

укладені з дотриманням усіх необ-

хідних умов, проте з точки зору іслам-

ського права, вони не мають юридич-

них наслідків, оскільки містять гарар, 

а саме – невизначеність для одній з 

сторін щодо саме предмету договору. 

При цьому, гарар у даному випадку 

має надмірний характер, оскільки дає 

змогу одній із сторін збагачуватися за 

рахунок іншої, яка не володіє всією 

повнотою інформації про предмет до-

говору. 

Від самого початку мусульманське 

право виникало і розвивалося, перш за 

все як право, що регулювало 

торгівельні відносини. Тому наявність 

в ньому обмежень щодо «несправед-

ливого» переважання в угоді однієї 

сторони над іншою в наслідок не-

визначеності, за відсутності ефектив-

них правових інститутів грало важли-

ву роль у правовому забезпеченні 

торгівельно-обмінних операцій тих 

часів. 

В двох головних джерелах ісламсь-

кого права – Корані і суннах немає 

чіткого визначення поняття «гарар». 

Разом з тим існує багато хадісів, в 

яких докладно викладаються деякі 

правила торгівлі, у тому числі ті, де 

забороняється невизначеність у 

відношеннях між покупцем та продав-

цем. Наприклад, забороняється прода-

вати те, що не знаходиться в момент 

заключення угоди в наявності у про-

давця: «Не купуйте рибу в морі, тому 

що в такій угоді є невизначеність» 

[Цит. по: Ібн Хаджар Аль-Аскалані], 

[13]. 

Очевидно, що будь-якому виду 

підприємницької діяльності властиві 

ризик та невизначеність, тому на 

відміну від ріба, гарар є відносною 

концепцією. Проте, одна справа – 

неминучий комерційний ризик, інша 

справа – угоди, в результаті яких хоча 

б одна з сторін приймає на себе 

невиправданий ризик і може в 

наслідок цього понести втрати. 

Деякі дослідники диференціюють 

терміни «невизначеність» та «ризик», 

оскільки ризик описується як ситу-

ація, в якій можна виміряти 

ймовірність настання події. Отже, цей 

ризик можна оцінити теоретично [14]. 

Якщо розглядати гарар як надмірний 

ризик, то оцінка його надмірності є 

виключною компетенцією мусульман-

ських правознавців, які у сучасній 

практиці інституалізуються в додатко-

вий виконавчий орган управління 

компанією – Шаріатську раду. 

Правознавці усіх ісламських юри-

дичних шкіл (мазгабів) мають консен-



 ISSN 2304-1692 ФІНАНСОВИЙ ПРОСТІР 2021 No 4 (44) 

41 

сус з приводу того, що наявність 

надмірного гарар у договорі лишає 

його законної сили і може зробити не 

дійсним з точки зору ісламського пра-

ва. 

У відповідності з загальноприйня-

тою у сучасному ісламському праві 

класифікацією, виокремлюють 

наступні види (або ступені) гарар: 

• дозволений / незначний гарар 

(gharar yasīr, minor gharar), не впливає 

на валідність угоди; 

• заборонений / зайвий гарар 

(gharar fahish, major або excessive 

gharar), перетворює будь-яку угоду у 

недійсну; 

В деяких ісламських правових шко-

лах виокремлюють також проміжний 

гарар, який знаходиться між двома 

першими, але з точки зору правових 

наслідків він не класифікується як 

окрема категорія. Приклади тракту-

вання цього терміну наведено в 

табл. 3.  

Таблиця 3 

Визначення гарар різними ісламськими правовими школами 
Правова школа Визначення 

Ханафітська  «гарар це те, наслідки чого приховані» (Al-Sarakhsi) 

Шафіїтська  «гарар» це те, чия природа та наслідки приховані» (Al-Shıraazı) 

Ханбалітська «гарар це те, наслідки чого невідомі» (Ibn Taymiya) 

Джерело: складено автором на основі [15] 
 

Найбільш ліберальне трактування 

поняттю «гарар» було надано пред-

ставниками зниклого ще у Середньо-

віччі (XV ст.) загірітського мазгабу, 

який був широко розповсюджений на 

території Північної Африки та мусу-

льманської Іспанії. За думкою пред-

ставників цієї правової школи, для ви-

значення наявності в тій чи іншій уго-

ді гарар, має бути не просто невизна-

ченість, а невідомість, тобто «поку-

пець не знає що він купує, а продавець 

не знає що він продає». 

Саме цей підхід щодо визначення 

гарар, на нашу думку, покладено в ос-

нову сучасної практики ісламських 

фінансів, в яких заборонений гарар 

має місце коли існує невпевненість 

щодо: а) об’єкту угоди; б) його ціни: 

• об’єкт угоди ще не існує (або 

сумніви щодо його наявності); 

• відсутнє точне і детальне опи-

сання об’єкту угоди с точки зору його 

кількості та якості (або сумніви щодо 

достовірності інформації); 

• відсутні фіксована ціна, термін 

та умови оплати (або залежність цих 

категорій угоди від других обставин, 

наявність двох цін за певних умов, за-

лежність умов виконання від інших 

подій). 

Проте, економічна доцільність зму-

шує визнавати легітимною, з точки 

зору ісламського права, таку угоду як 

бай’ас-салам (або салам) – купівля-

продаж товарів з відстроченою поста-

вкою, коли покупна ціна сплачується 

відразу, а товар поставляється протя-

гом терміну, узгодженого сторонами 

(рис. 1). Предметом цієї угоди, в осно-

вному є рухоме майно яке можна оці-

нити за якістю та кількістю (окрім до-

рогоцінних металів та грошей) або не-

рухомість (наприклад, у випадку фі-

нансування будівництва). Не зважаю-

чи, все ж таки, на наявність певної не-

визначеності для покупця, салам при-

знано допустимою угодою з дозволе-

ним рівням гарар. 
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Рис.1. Угода бай’ас-салам (або салам). 

 

Однак, оцінка угоди щодо наявності 

в неї забороненого гарар, відноситься 

до виключної компетенції мусульман-

ських правознавців – членів Шаріат-

ської ради банку або іншого фінансо-

вого інституту. 

Майсір. На відміну від гарар, майсір 

повністю відкидається ісламом (див., 

наприклад: Коран: 2:212; 5:90; 5:91), 

при чому його заборона цитується в 

тих аятах Корану, де встановлено та-

кож заборону для мусульман на вжи-

вання алкоголю. Даний термін похо-

дить від слова арабського слова «лег-

кий» і буквально означає «легкодо-

ступне багатство» або «азартну гру», 

або також позначає випадкове набуття 

багатства/доходу без вкладання пра-

ці/ресурсів, незалежно від того, завда-

но було чи ні шкоди іній людині. В 

той же час, деякі дослідники наполя-

гають, що мають бути сторони, кожна 

з яких бере на себе ризик втрати, а 

втрата однієї означає виграш іншої 

[16]. В ісламської економічної докт-

рини, найчастіше даним терміном на-

зивають будь-які азартні ігри («будь-

яка операція, здійснена двома сторо-

нами, що володіють правом власності 

на певний актив або послугу, які при-

носять користь одній стороні та за-

вдають шкоди іншій, пов’язуючи кон-

кретну операцію з діянням чи подією, 

метою яких є заволодіння майном ін-

шого учасника» [17, 18]), включаючи 

ставки, лотерею тощо. 

Тобто, мусульманські економісти 

розуміють під мейсір дохід, якій є не 

результатом вкладання капіталу або 

праці, а що утворився в наслідок яко-

їсь випадковості. Для того, щоб вва-

жатися азартною грою, принаймні 

мають бути три елементи: 

• існування предмета / активу ста-

вок з обох сторін; 

• існування самої гри, за допомо-

гою якої визначають, хто переможе, а 

хто програє; 

• переможець отримує майно (ча-

стину / ціле), на яке зроблена ставка, а 

той хто програв – втратить його. 

Данні елементи, в контексті мейсір, 

можуть бути повністю застосованими 

в якості обмежень на велику кількість 

видів фінансових операцій та інстру-

ментів фондового ринку. Мова йдеть-

ся про спекуляційні операції, а також 

про похідні цінні папери пов’язані з 

хеджуванням ризику. 

Деякі мусульманські економісти на-

віть вважають спекуляції та азартні 

ігри синонімами. Проте, переважна їх 

більшість все-таки диференціює ці 

поняття в рамках ісламського права, 

Поку-

пець 

Прода-

вець 

Предмет 

угоди 

Постав-

ка – спот 

Сплата 

– форвард 

- здатність виконати 

угоду; 

- визначено предмет 

угоди; 

- визначено умови угоди 
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аргументуючи тим, що в азартній грі, 

ризик є її метою і виникає сам по собі 

(з самої гри), а транзакції на фондово-

му ринку здійснюються на основі вну-

трішньої вартості активів з урахуван-

ням їх поточної ринкової вартості 

(тимчасових відхилень від їх «справе-

дливої» ціни) [19]. Тому, як вони вва-

жають, ці поняття не є тотожними, а 

спекуляція не підпадає під обмеження 

мейсір. Крім того, дуже важко розме-

жувати фондові операції «спекуляцій-

ні» (несуть, як правило, негативну ко-

нотацію) та операції «інвестиційні», в 

основі яких лежить аналіз очікуваної 

доходності та ризику. 

Що стосується ісламських фінансо-

вих деривативів, специфіка та особли-

вості їх інжинірингу будуть розглянуті 

більш детально у наступних дослі-

дженнях. 

Як гарар, так і мейсір пов’язані з 

невизначеністю та ризиком, проте ві-

дмінність між ними в тому, що пер-

ший є результатом непрозорості умов 

реалізації угоди, а другий ставить очі-

куваний дохід/збиток в залежність від 

настання/ненастання певної події у 

майбутньому (випадковість). 

Харам. Ще одна релігійна заборона 

яка визначає специфіку ісламської 

економічної доктрини – харам (в іс-

ламському праві недозволені речі й 

дії). Для мусульман існують обмежен-

ня у сімейно-шлюбних стосунках, у 

вживанні їжі та напоїв, в розвагах, у 

поведінці протягом релігійного посту. 

В контексті економічної діяльності 

харам забороняє займатися, інвестува-

ти або отримувати доходи з певних 

видів бізнесу, таких як, наприклад: 

виробництво алкогольних напоїв, тю-

тюну та свинини, організація азартних 

ігор, деякі сфери шоу-бізнесу та роз-

ваг тощо. 

Категорія харам займає важливе мі-

сце у формуванні ісламської етики, 

яка оперує двома поняттями – позити-

вне («дозволене», халяль) та негативне 

(«заборонене», харам). Мусульманин, 

як у своєму повсякденному житті, так 

і в економічній діяльності має прий-

мати рішення і діяти таким чином, 

щоб не порушувати рамки «халяль-

харам». Власне кажучи, ісламська 

економічна доктрина, як феномен, ви-

значає принципи, методи, форми та 

інструменти ведення економічної дія-

льності у відповідності до релігійної 

етики, а ісламські фінанси, відповідно, 

це спосіб реалізації фінансових відно-

син з метою отримання саме халяль-

ного прибутку.  

Висновки. Таким чином, досліджені 

нами заборони в ісламській економіч-

ній доктрині визначають специфічні 

форми фінансових відносин та ін-

струменти їх реалізації, які формують-

ся під впливом релігійних вимог. 

Згідно вимог ісламської юриспру-

денції можна змоделювати три типи 

економічних транзакцій, у двох з яких, 

згідно ісламської економічної доктри-

ни, виникає ріба: І тип: в угодах про-

дажу товару за гроші (при звичайних 

грошових розрахунках) дозволяється, 

як націнка (у вигляді створення додат-

кової вартості), так й відстрочка пла-

тежу за придбаний товар; ІІ тип: в 

угодах, предметом яких є обмін одно-

рідними активами, наприклад, гроші 

↔ гроші, або товар ↔ товар, виникає 

ріба, як в частині націнки, так й від-

строчки платежів; ІІІ тип: в угодах, 

предметом яких є обмін не однорід-

ними активами, наприклад, гроші ↔ 

інші гроші (інші валюти), або товар ↔ 

інший товар, дозволяється включати 

додану вартість, проте забороняється 
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відтермінування їх виконан-

ня/закриття. 

Гарар є другим важливим елемен-

том в системі заборон, які визначають 

специфіку ісламської економічної до-

ктрини. У правовій площині, гагар 

означає «робити щось наосліп, не ма-

ючи достатніх знань», або «зважитися 

на ризикований вчинок, не оцінюючи 

наслідки». Найбільш ліберальне трак-

тування поняттю «гарар» було надано 

представниками загірітського мазгабу, 

за думкою представників якого, для 

визначення наявності в тій чи іншій 

угоді гарар, має бути не просто неви-

значеність, а невідомість, тобто «по-

купець не знає що він купує, а прода-

вець не знає що він продає». Саме цей 

підхід щодо визначення гарар, на на-

шу думку, покладено в основу сучас-

ної практики ісламських фінансів, в 

яких заборонений гарар має місце ко-

ли існує невпевненість щодо: а) 

об’єкту угоди; б) його ціни. 

Майсір повністю відкидається ісла-

мом, під яким розуміють дохід, якій є 

не результатом вкладання капіталу або 

праці, а що утворився в наслідок яко-

їсь випадковості. Для того, щоб вва-

жатися азартною грою, принаймні 

мають бути три елементи: існування 

предмета / активу ставок з обох сто-

рін; існування самої гри, за допомо-

гою якої визначають, хто переможе, а 

хто програє; переможець отримує 

майно (частину / ціле), на яке зроблена 

ставка, а той хто програв – втратить 

його. Данні елементи, в контексті 

мейсір, можуть бути повністю засто-

сованими в якості обмежень на велику 

кількість видів фінансових операцій та 

інструментів фондового ринку. Мова 

йдеться про спекуляційні операції, а 

також про похідні цінні папери 

пов’язані з хеджуванням ризику. 

Категорія харам займає важливе мі-

сце у формуванні ісламської етики, 

яка оперує двома поняттями – позити-

вне («дозволене», халяль) та негативне 

(«заборонене», харам). Власне кажучи, 

ісламська економічна доктрина, як 

феномен, визначає принципи, методи, 

форми та інструменти ведення еконо-

мічної діяльності у відповідності до 

релігійної етики, а ісламські фінанси, 

відповідно, це спосіб реалізації фінан-

сових відносин з метою отримання 

саме халяльного прибутку. 
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